
Robert Molnár 
Managing Director 

Ako na e-shop 
aby rástol predaj? 



Kto je Tempo Kondela?  

www.temponabytok.sk 



www.temponabytok.sk 



Výzva: 
E-shop s nábytkom môže predávať viac.  



Oveľa viac. 



Výsledok? 



Nárast návštevnosti o viac ako 320% 

Dvojnásobný predaj* oproti minulému roku 

Cena priemernej objednávky zvýšená o 30% 

* medziročné porovnávanie január 2011 a január 2012 



Ako dosiahnuť úspech? 



Budujte spätné odkazy 
 
Sledujte správanie zákazníkov na stránke 
 
Naplánujte e-mailovú kampaň 
 
Budujte vzťahy na Facebooku 
 
Podporte predaj PPC kampaňou 
 

 



Zlepšenie organického vyhľadávania  

Východisková pozícia Január 2011 

Pozícia v Google.sk Počet kľúčových slov 

Prvá priečka 0 

Top 3 0 

Pozícia kľúčových slov po 6 mesiacoch  

Pozícia v Google.sk Počet kľúčových slov 

Prvá priečka 6 

Top 3 12 
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doplnky do interiéru 

rozkladacie pohovky 

pohovky na spanie 

nabytok online 

relaxačné kreslá 

Vývoj kľúčových slov v google.sk 



Sledujte nákupné správanie užívateľov 





Prispôsobte svoj e-shop užívateľovi 

Funkčná grafika 

Intuitívna navigácia 

Efektívny predaj 



6 zásad úspešného newslettera: 

3. Načasovanie 

2. Hodnotný obsah 

5. Segmentácia databázy 

4. Pravidelnosť 

1. Výstižný predmet 

6. Zacielenie 



Úspešný newsletter 

Si otvorí 28% subscriberov 

Okamžite zvýši predaj 



Na čo si dať najväčší pozor 
pri tvorbe e-shopu? 



1. Ujasnite si svoje ciele 

2. Vyhľadajte skúsený tím, ktorý rieši celkový    
    online predaj, nie len dodanie e-shopu 

3. Informujte svojich zákazníkov o každej   
    zmene v e-shope 

4. Testujte, vyhodnocujte a aplikujte zmeny 

5. To, čo funguje, nemeňte! 



Darček pre vás 
 

Ako vytvoriť prezentáciu produktu za $5? 
 

Hodnotné nástroje pre marketing na 
www.wisible.sk/marketing-live 



Robert Molnár 
Managing Director 

 
robert.molnar@wisible.sk 

www.wisible.sk 
 

Ďakujem za pozornosť 


